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Folgen Sie uns auf Instagram. Hier erfahren Sie noch mehr Abrechnungstipps.
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#wirliebenabrechnung
Subgingivale nicht chirurgische Belagsentfernung im Rahmen der PZR

Die subgingivale Belagsentfernung erfolgt in der pathologisch vertieften Zahnfleischtasche und ist
klar von der supragingivalen Reinigung sowie der Geb.-Nr. 1040 GOZ zu unterscheiden.

Die GOZ-Systematik differenziert bewusst zwischen den Regionen. Eine Gleichsetzung
widerspricht der Gebuhrenlogik und der erkennbaren Intention des Verordnungsgebers.

Wichtig fir die Abrechnung:
Die nichtchirurgische subgingivale Belagsentfernung ist keine Leistungsbestandteil- oder
Ausfuhrungsvariante der GOZ 1040, sondern stellt eine eigenstandige Leistung dar.

Auch die Rechtsprechung bestatigt: Eigenstandig erbrachte Leistungen mit unterschiedlicher
Zielsetzung sind separat berechnungsfahig (BGH, Az. Ill ZR 239/07; Il ZR 344/03).

Zusétzlich bestétigen die Beschliisse Nr. 55 und 56 des Beratungsforums von BZAK, PKV und
Beihilfe die analoge Berechnungsfahigkeit (gemaR § 6 Abs.1 GOZ) der subgingivalen
Belagsentfernung neben der GOZ 1040.

Fazit:

Klare Abgrenzung und gute Dokumentation bedeutet rechtssichere und vollstidndige
Abrechnung.

Abrechnungsbeispiel: GOZ 4075a mit Faktor 1,8 ergibt 13,16 € je Zahn

Hinweis: jede Analogleistung ist individuell nach Stundensatz und Zeitaufwand zu
berechnen.

Sie wiinschen ein

Abrechnungskonzept?

#wirliebentrainings

.
dent raining
PRAXISWISSEN STRUKTURIERT VERMITTELT.
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Praxen starken. Strukturen schaffen. Teams befahigen.

Mit diesem Anspruch entwickeln wir unsere zweite Saule konsequent weiter — klar strukturiert,
praxisnah und mit Blick auf nachhaltige Wirkung. Dafiir haben wir eine eigene Unit aufgebaut,
die diesen Bereich gezielt vorantreibt.

Als dentkonzept.ioneers verbinden wir klare Abrechnung, fundierte Praxisanalyse und praxisnahes
dentkonzept.training zu einem integrierten Ansatz.

Wir hdren genau hin, verstehen bestehende Strukturen und entwickeln Lésungen, die im Alltag
wirklich greifen. Denn nachhaltige Veranderung entsteht dort, wo Prozesse klar sind und Teams
befahigt werden, sie erfolgreich zu leben.

Mehr erfahrt Ihr bald auf unserer neuen Webseite. Bleibt gespannt.

#wirliebensoftware

PZR Trainings - kompakt, strukturiert, wirksam

Ein Baustein unserer neuen Saule sind unsere PZR-Trainings.
Hier setzen wir bewusst auf maximale Effizienz: Alles findet an einem Tag statt — strukturiert,
fokussiert und in nur 3-4 Stunden.

Der Ablauf beginnt mit einer Live-Begehung der PZR-Behandlung direkt im Praxisalltag. Dabei
analysieren wir die einzelnen Behandlungsschritte, prifen die Dokumentation im Detail und
betrachten die Abrechnung unmittelbar im Zusammenhang mit den tatsachlichen Ablaufen.

Aus diesen Erkenntnissen entwickeln wir im Anschluss ein kompaktes, praxisnahes
Dokumentations- und Abrechnungstraining flr das gesamte Team.

Sowohl PZR-Fachkrafte als auch Abrechnungsmitarbeiter:innen werden gezielt einbezogen, um
ein einheitliches Verstandnis und klare, sichere Prozesse zu schaffen.

Der Nutzen fir lhre Praxis ist direkt splrbar: mehr Umsatzsicherheit, Potenzial zur
Umsatzsteigerung und deutlich mehr Rechtssicherheit in der taglichen Abrechnung und
Dokumentation.

Jetzt Termin sichern
Wenn Sie lhre PZR-Prozesse effizienter, wirtschaftlicher und rechtssicher gestalten mochten,
sprechen Sie uns gerne an — wir planen gemeinsam lhren individuellen Trainingstag.

Interesse an einem Individuellen Training?

#wirliebenkennzahlen

PZR Umsatz pro Stunde

Die PZR ist ein zentraler wirtschaftlicher Hebel in der modernen Zahnarztpraxis.

Der PZR-Umsatz pro Stunde zeigt, wie konsequent Struktur, Team und Abrechnung in der
Prophylaxe tatsachlich zusammenspielen. Er macht sichtbar, ob vorhandenes Potenzial genutzt
wird oder im Praxisalltag ungenutzt bleibt.

Warum diese KPI entscheidend ist:
In der PZR entsteht wirtschaftlicher Erfolg nicht nur durch ,mehr Behandlung®, sondern durch
klare Ablaufe, saubere Dokumentation und eine vollstandig ausgeschopfte Abrechnung.

Unser Ansatz:
Wir bringen Struktur in die Behandlungsschritte, Klarheit in die Dokumentation und Sicherheit in
die Abrechnung — direkt im Praxisalltag.

Ihr nachster Schritt:
Wenn Sie wissen mochten, welches wirtschaftliche Potenzial in Ihrer PZR steckt, sprechen Sie
uns gerne an.

Wir zeigen Ihnen konkret, wo Umsatz, Sicherheit und Effizienz gewonnen werden kénnen.



mailto:schulung@dentkonzept.net?subject=dentkonzept.training

Interesse an einer Abrechnungsanalyse?
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Partner von Deutschlands groBer Kreativspendenstiftung It's for Kids

Diese E-Mail wurde an {{ contact.EMAIL }} gesendet.

Sie haben die E-Mail erhalten, weil Sie sich fur den Newsletter angemeldet haben.
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